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アジェンダ
本タスクの内容

1. アクティブ化とは
2. アクティブ化の方法

a. ビジターをアクティブ化
b. 既存の見込み客をアクティブ化



1. アクティブ化とは



アクティブ化とは

アクティブ化とは既に持っているプロスペクト
(メールアドレス情報)に、Cookie情報の紐付け
を行うプロセスです。

アクティブ化を行うことで、
プロスペクトのWeb閲覧行動を見える化
することができます。

例) アクティビティ  / 種別 / 日時



2. アクティブ化する方法



アクティブ化する方法

アクティブ化(=Cookieの紐付け)を行う方法は2つ

見込み客(プロスペクト)が

1. フォームを通過
2. メール内のリンクをクリック



Webページに誘導し、フォームにメールアドレスを入力・送信してもらう

ビジターのアクティブ化  - フォーム登録

Footer

フォームを送信 

Cookieを発行 

Cookieとメールアドレスを紐付け
た識別情報をPardotで管理  

メールアドレスを含む識別情
報をサーバが受信 



リスト宛のメールに含まれるリンクをクリックしてもらう

既存の見込み客のアクティブ化 - メールリンクのクリック

Footer

メールを送付 

Cookieを発行 

Cookieとメールアドレスを紐付け
識別情報をPardotで管理  

メールのリンクをクリック  

メールリンクに個別のプロスペクト
を識別する情報を付加*  

*そのため、Pardotでメールを送信するとメール内に含まれるリンク (URL)に個別のパラメータが付与
され、送信時に書き直されます。詳しくは こちらのナレッジをご参考ください。

https://help.salesforce.com/articleView?id=000316801&type=1&mode=1


Thank You


